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HISTORIA FIRMY LECHPOL TO MODELOWY PRZYKLAD
RODZINNEGO BIZNESU ZALOZONEGO W CZASACH
RACZKUJACEGO W POLSCE KAPITALIZMU. O DRODZE
OD STOLIKA NA GIELDZIE ELEKTRONICZNEJ PO
PRODUCENTA SMARTFONOW OPOWIADA NAM
MICHAL LESZEK, SYN ZALOZYCIELA FIRMY, TWORCA
NALEZACEJ DO LECHPOLU MARKI

kmh: Lechpol to dzisiaj jedna z najwigkszych
w Polsce firm zajmujgcych sie dystrybucjg
elektroniki, a zaczeto sie od drobnej
sprzedazy na warszawskim Wolumenie.
Michat Leszek: Tak, gdy pod koniec lat 80.
moj ojciec pracowal w Osrodku Sportowym
Zespotu Szkét Rolniczych w Migtnem

k. Garwolina, przyszedt do niego kolega

i powiedzial, ze jest temat elektroniki -
»jedziemy do Czechostowacji, kupujemy
troche ukladéw scalonych, przywozimy

je do Polski i sprzedajemy”. I tak zrobili.
Kupili uktady do wchodzacych w Polsce
systemow telewizyjnych Pal-Secam. Po
czym ojciec pojechat na Wolumen, roztozyt
sobie maly stoliczek i zaczal sprzedawac

te uktady. Kazdy, kto chciat przestroi¢
telewizor na nowy system, kupowat u nas.
Nie bylo konkurencji, bo wiadomo bylo, ze
ile by si¢ nie przywiozlo, tyle si¢ sprzedato.
Na Wolumenie zaczely sie kontakty, wtedy
wszyscy byli przyjaci6tmi. Z czasem skala
dziatalnoéci systematycznie powigkszala sie.

JIIALA 0000000000 00000 0000000004

ROZMAWIA KAROL KOSTRZEWA
ZDJECIA DANIEL RATOWSKI

kmh: Az w koricu po wiecej towaru
pojechaliscie do Singapuru.

M.L: Tak, dwéch przyjaciol ojca
dowiedzialo si¢, ze podobne uktady,
ktére kupujg w Czechostowacji oraz wiele
innych potrzebnych na polskim rynku,
warto kupowac z Singapuru. Ojciec

bez znajomosci angielskiego pojechat

do Singapuru i jakimé cudem zamé6wit
pierwszy kontener. Jak przyjezdzaly te
kontenery, to czesto nie zdazylo sie ich
rozpakowa¢ i zanieé¢ paczek do garazu,
bo ludzie wspdtpracujgcy z ojcem juz
czekali przed domem i brali wszystko. Po
Singapurze byt Hongkong i péZniej juz
Chiny.

kmh: W jaki sposéb przeszliscie od prostego
systemu sprzedazy straganowej do duzej
firmy z wtasnymi markami?

M.L: Kluczowym momentem w historii
firmy byt powr6t mojego brata po studiach
do wspotpracy z ojcem. To brat w ciggu

KRUGER&MATZ.

ostatnich oémiu lat najbardziej przyczynit
sie do rozwoju firmy pod wzgledem
zaréwno produkcyjnym, jak i brandingu.
Przede wszystkim zaczeliémy rejestrowac
whasne marki — czeé¢ kupionych z Chin,
cze$¢ wymyslonych. W przypadku
producenta sprzetu car audio firmy

Peiying zarejestrowaliémy te marke

w Europie. Zaczeliémy tworzyc¢ te marki, ich
opakowania, katalogi ~ wizerunek.

kmh: Czy. a wtasciwie jak dtugo, zmagaliscie
sie z wizerunkiem tandety z Chin?

M.L: Mygle, ze fatka ,tandeta z Chin’, cho¢
funkcjonuje w $wiadomosci Polakéw, jest
juz w rzeczywistosci nieaktualna. 90%
$wiatowej elektroniki pochodzi z tego
kraju, wlaczajac w to np. iPhon’a i sg to
produkty o zréznicowanej jakosci, ale to juz
nie wina Azji, lecz checi europejskich czy
amerykanskich producentéw dostarczania
wybranej jakosci po wybranej cenie.

Tu wchodzi juz w gre marketingowe






